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概要

本概要旨在向　閣下提供本售股章程所載資料之概覽。由於僅為概要，故此並

未載有全部對　閣下重要之資料。　閣下於決定投資發售股份前，應細閱整份文件。

任何投資均涉及風險。投資發售股份之若干特定風險載於本售股章程「風險因素」

一節。　閣下於決定投資發售股份前，務請細閱該節。

業務簡介

本集團主要從事買賣及安裝機床及相關產品，包括金屬切削機械、金屬成型機械、精

密測量儀器、金屬切削刀具、產品開發設備以及教育培訓機械及軟件以及電子生產設備。

於往績期間，本集團並無從事製造機床及相關產品。

目前，本集團代表22個遍佈多個國家如日本、美國、德國、英國及芬蘭之主要供應商。

截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年，本集團總營業額中分別約45.5%、59.6%

及57.5%乃源自獨家經銷安排之供應商。本集團經銷主要產品詳載於本售股章程「業務」一

節內「本集團經銷產品系列及各分銷安排」一段。

本集團產品行銷中國、香港、新加坡、馬來西亞及其他亞洲國家，涉及超過4,200名

客戶。本集團客戶計有先進半導體器材有限公司、東風本田汽車零件部件有限公司、立信

染整機械有限公司、聯盛控股有限公司及龍記五金有限公司。截至二零零二年十二月三十

一日止年度，本集團營業額約 89.6%均來自與本集團交易超過一次之客戶。

本集團亦就製造過程中之不同階段為客戶提供其他增值服務，以配合本身核心業務。

該等由本集團提供之增值服務之詳情載於本售股章程「業務」一節中「本集團提供之增值服

務」一段。

董事認為，本集團憑藉向製造業客戶提供包羅萬有之產品及增值服務，當可早佔先機，

把握亞洲區（特別是中國）製造業增長良機，從中受惠。

中國自七十年代末開始推行經濟改革以來，國家整體經濟一直穩步增長，由一九九五

年至二零零一年間，國內生產總值以平均年增長率約8.0%上升。此外，由於中國加入世貿，

預期外國直接投資之流入額將增加。因此，董事認為，攀升的國內需求及外國直接投資將
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刺激製造業之投資。國內之機床進口額由二零零一年約24億美元穩步上升至二零零二年約

30億美元。中國由於生產成本較低及有大量勞工供應，乃亞洲最龐大製造基地之一。

截至二零零二年十二月三十一日止年度，本集團於中國及香港市場銷售額分別佔本身

總營業額約41.6%及50.2%。董事相信，本集團於往績期間於香港向本身客戶行銷之機床及

相關產品，事實上由有關客戶用於其中國之工廠。

為求滿足客戶之要求，本集團銳意提供優質及專業技術服務。於二零零二年一月，本

集團榮獲 ISO9001: 2000認證，優質管理系統得到肯定。

本集團總部位於香港，於中國、新加坡、馬來西亞、澳門及台灣均設有辦事處。本集

團在中國北京、上海、深圳及重慶亦設有辦事處。

營業記錄

下表為本集團截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年之合併營業額及業績之

概要，乃按本集團現行架構於整段回顧期間一直存在而編製。除每股股份盈利外，本概要

應與本售股章程附錄一所載之會計師報告一併閱覽。

截至十二月三十一日止年度

二零零零年 二零零一年 二零零二年

附註 千港元 千港元 千港元

營業額 1 443,525 424,729 451,967

銷售成本 (332,582) (315,727) (328,819)

毛利 110,943 109,002 123,148

其他收入 7,107 5,583 8,291

銷售及分銷成本 (16,414) (18,403) (23,482)

行政費用 (70,413) (63,369) (73,877)

經營溢利 31,223 32,813 34,080

融資成本 (4,278) (3,471) (2,714)

除稅前溢利 26,945 29,342 31,366

稅項 (4,970) (4,492) (2,858)

股東應佔溢利 21,975 24,850 28,508

股息 2 25,000 10,000 15,000

每股股份盈利 3 13.9港仙 15.7港仙 18.0港仙
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附註：

1. 營業額為貨品銷售額（經扣除退貨及折扣）。

本集團截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年之合併營業額按業務分析如下：

截至十二月三十一日止年度

二零零零年 二零零一年 二零零二年

千港元 % 千港元 % 千港元 %

機床及相關產品分銷 397,230 89.6 400,202 94.2 426,873 94.4

電子設備分銷 46,295 10.4 24,527 5.8 25,094 5.6

合計 443,525 100.0 424,729 100.0 451,967 100.0

2. 本公司自註冊成立以來概無派付或宣派股息。往績期間所宣派股息為本集團一家附屬公司

於重組前向其當時股東宣派之股息。特別股息合共8,000,000港元為本公司一家附屬公司於

二零零三年六月向其當時股東宣派及派付。該等股息以本集團內部資源撥付。

3. 往績期間每股股份盈利之計算，乃根據各有關期間之股東應佔溢利及按本售股章程附錄四

「本公司全體股東於二零零三年六月十七日通過之書面決議案」所述假設已發行及可發行

股份158,000,000股，包括截至本售股章程刊發日期2,000,000股已發行股份及根據資本化發

行將予發行之156,000,000股股份。

本集團截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年按地域劃分之合併營業額如下：

截至十二月三十一日止年度

二零零零年 二零零一年 二零零二年

千港元 % 千港元 % 千港元 %

按地域劃分之營業額

－中國 100,069 22.5 172,891 40.7 188,002 41.6

－香港 309,898 69.9 211,702 49.8 226,846 50.2

－東南亞國家 33,558 7.6 40,136 9.5 37,119 8.2

總額 443,525 100.0 424,729 100.0 451,967 100.0
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競爭優勢

董事認為，本集團經營成功主要有賴下列因素：

‧  產品繁多齊備，適合不同階段製造過程

本集團向22個主要供應商採購多種切合不同階段製造過程之產品。本集團多元化

產品可滿足各類客戶不同需要，以致本集團可靈活順應市場需求變化而從中受惠。此

外，本集團技術隊伍為客戶提供增值服務，並在不同階段生產過程中協助客戶。

‧ 與主要供應商之業務關係悠久

本集團與22個主要供應商業務往來平均超過10年。董事相信，憑藉本身對區內經

營環境之知識，本集團具有利條件，一方面維持與現有供應商之關係，另一方面，可

開發新供應商，從而可繼續維持競爭力，毋懼其他競爭分銷商。

‧ 廣泛客戶層面

本集團客戶層面廣泛，有超逾4,200名客戶。本集團提供多元化產品，以滿足各

類客戶於不同階段製造過程中之需要。本集團客戶業務遍佈不同行業，包括基建、半

導體、電訊、模具製造、傢俬、電器、電子消費品、汽車、航天、玩具、鐘錶及學術

界。因此，本集團不用依賴任何特定行業，以致可減低業務風險。截至二零零二年十

二月三十一日止年度，本集團營業額約89.6%乃源自與本集團交易超過一次之客戶。

‧ 專業市場推廣及維修工程師隊伍

本集團擁有87名市場推廣人員，全部對產品瞭如指掌，為本集團客戶提供專業服

務。本集團亦有74名維修工程師，為客戶提供上門應用培訓，並協助客戶以有效方式

改良生產流程。該等市場推廣人員及維修工程師更參加培訓課程及座談會，不斷更新

對產品的技術知識。
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本集團為客戶提供專業意見，匹配合適設備以切合客戶特定需要及向客戶提供售

後服務及技術支援，積累豐富專業知識。董事相信，憑藉這方面實力，本集團因此成

為供應商及最終用家之間重要橋樑，為此，本集團盡佔優勢，將可把握製造業增長商

機。

‧ 分銷網絡穩固，尤以中國市場為然

 本集團按策略透過穩固分銷網絡（覆蓋多個地域包括香港、新加坡、馬來西亞、

台灣及特別是中國）向客戶提供廣泛產品系列及支援。本集團於一九八四年在北京開

設首間辦事處，現時在中國設有四間辦事處，分別位於北京、上海、深圳及重慶，聘

用合共約 76名銷售及市場推廣員工、維修工程師及技術人員。

本集團透過穩固分銷網絡，加上技術知識，可為供應商提供具成本效益銷售解決

方案。董事相信，供應商要建立本身分銷渠道進軍分銷業務，乃屬費時且代價高昂，

因此減低了供應商與本集團之競爭機會。董事並相信，本集團憑藉競爭優勢，當可繼

續壓倒其他競爭分銷商。

‧ 管理層經驗豐富

本集團管理層於本集團業務方面擁有豐富經驗，有助本集團積極開發業務。此外，

管理層成員更與本集團供應商建立穩固關係。

風險因素

董事認為，本集團之業務涉及若干風險，載於本售股章程「風險因素」一節。該等風險

可分三大類，計有 (i)與本集團有關之風險； (ii)與行業有關之風險；及 (iii)與中國有關之風險，

概述如下：

與本集團有關之風險

‧ 與客戶之間無長期合約

‧ 倚賴供應商

‧ 倚賴主要管理人員
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‧ 與本集團供應商以合營方式組成策略聯盟

‧ 開拓新市場之不明朗因素

‧ 喪失與主要供應商之分銷安排

‧ 不包括溢利預測

‧ 倚賴日本市場之供應商

‧ 倚賴中國市場之銷售

‧ 存貨過時

‧ 信貸風險

‧ 股息

‧ 匯率風險

‧ 稅項

‧ 爆發嚴重急性呼吸系統綜合症

與行業有關之風險

‧ 競爭

與中國有關之風險

‧ 政治、經濟及社會考慮因素

‧ 演變中之中國法制

‧ 政府對貨幣兌換及外匯之管制

未來計劃及前景

中國、台灣及東南亞擴展計劃

鑑於中國經濟增長前景秀麗，本集團擬在中國增聘銷售、市場推廣員工及維修技術員，

以增強本身銷售及市場推廣陣容。本集團計劃擴充上海現有陳列室以及於中國其他主要城

市設立新銷售辦事處及／或陳列室，藉此發掘新的商機。董事相信，憑藉本身能提供全面
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先進生產設備及製造技術的能力、多元化產品系列以及強大的銷售網絡，本集團將可招徠

新客戶及提高市場佔有率。為求進一步改善客戶服務，本集團亦擬加強其於中國之物流運

作及設施。

除中國以外，本集團計劃擴充台灣及東南亞地區其他主要國家之業務。當中將涉及擴

充及加強銷售隊伍、設立新陳列室及增聘銷售及市場推廣員工以及維修技術員。

董事估計，上述業務擴充所需資金將約為8,000,000港元。

產品系列多樣化

本集團將繼續物色及開發先進產品，確保客戶享有最新技術產品。再者，本集團將繼

續物色及開發新產品以配合現有產品，確保達致完備的產品分銷組合。董事相信，此舉可

提高本集團在此方面競爭力。為達致產品多元化，本集團將增聘員工及維修工程師。

董事估計，上述產品多元化所需資金將約為3,000,000港元。

策略聯盟

本集團將尋求機會與供應商組成策略聯盟，旨在與現有業務創造協同效益。董事擬設

立合營企業，以捕捉國內額外商機及擴充本集團銷售網絡。

本集團正與其中一名供應商進行初步磋商，於中國成立合營企業銷售該產品。於最後

實際可行日期，本集團並無與該供應商正式簽立協議。董事確認，本集團將按照上市規則

訂立該等交易。

董事估計，成立上述策略聯盟所需資金將約為5,000,000港元。

推廣公司形象

董事認為，鮮明公司形象將有利銷售及推廣本集團產品。本集團計劃透過在貿易雜誌

及廣告牌宣傳，加強公司形象。本集團亦將透過參與中國、台灣及東南亞國家貿易展覽，

以及為客戶舉辦技術研討會及用戶培訓，推廣於機床及相關產品之專門知識。
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董事估計，上述推廣活動所需資金將約為 4,000,000港元。

提升資訊管理系統

董事確認，維持有效數據管理系統之重要性及好處。安裝該系統之第一階段包括ERP

系統，對所有業務資訊進行自動化及整合；有關資訊包含客戶主要數據、存貨控制、信貸

監控、業務分析及財務申報。第二階段包括CRM系統，集中管理客戶服務記錄及潛在客戶

數據庫。董事相信，ERP及CRM系統將為本集團提供即時資訊，有助本集團管理銷售活動

及提高對客戶服務要求之回應。此外，本集團將整合香港總辦事處及中國辦事處之電腦系

統。

董事估計，提升資訊管理系統所需資金將約為 3,000,000港元。

進行售股建議之理由及所得款項用途

鑑於發售新股籌集額外資金及於上市後公司形象更受注目，董事相信，本集團將更有

條件提高競爭力，及推行載於上文及本售股章程「未來計劃」一節之本集團計劃。

發售新股所得款項淨額，經扣除有關費用後估計約達 28,000,000港元。董事目前擬動

用所得款項淨額如下：

－ 約 8,000,000港元用作資助擴充本集團於中國、台灣及東南亞其他地區業務；

－ 約 3,000,000港元用作資助產品多樣化；

－ 約 5,000,000港元用作資助成立策略聯盟；

－ 約4,000,000港元用作資助廣告、展覽以及舉辦技術座談會，用以推廣本集團公司

形象；

－ 約3,000,000港元用作資助推行ERP及CRM系統，以提升本集團資訊管理系統；及　

－ 約 5,000,000港元結餘用作本集團額外營運資金。
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倘發售新股所得款項淨額並無即時撥作上述用途，董事目前計劃將有關款項存放於香

港持牌銀行作短期計息存款。

倘建議所得款項用途出現任何重大改變，本公司將刊發有關公佈知會股東。

售股建議統計數字（按發售價計）

市值  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 168,000,000港元

每股股份歷史盈利（附註 1） . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 14.3港仙

歷史市盈率（附註 2）  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 5.9倍

每股經調整有形資產淨值（附註 3） . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 56.15港仙

附註：

1. 每股股份歷史盈利乃按本集團截至二零零二年十二月三十一日止年度之股東應佔歷史合併溢利

計算，並假設200,000,000股股份已於年內發行，惟並無計及因行使根據購股權計劃可予授出之

任何購股權而將予發行之股份或根據本售股章程附錄四「本公司全體股東於二零零三年六月十

七日通過之書面決議案」一段所述之配發及發行或購回股份一般授權而可能由本公司配發及發

行或購回之任何股份。

2. 歷史市盈率乃按截至二零零二年十二月三十一日止年度每股股份之歷史盈利14.3港仙及按發售

價計算。

3. 每股經調整有形資產淨值乃經作出本售股章程「財務資料」一節「經調整有形資產淨值」一段所述

之調整後達致，並基於緊隨售股建議及資本化發行完成後預期將予發行合共200,000,000股股份，

但並無計及因行使根據購股權計劃可予授出之任何購股權而將予發行之股份或根據本售股章程

附錄四「本公司全體股東於二零零三年六月十七日通過之書面決議案」一段所述之配發及發行或

購回股份一般授權而可能由本公司配發及發行或購回之任何股份。

董事報酬

執行董事李先生、陳女士及陳正寕先生各自與本公司訂有服務合約，由上市日期（預

期為二零零三年七月十日）（包括該日）起為期三年，該等服務合約可由任何一方給予另一

方三個月之事先書面通知或三個月基本薪金之代通知金予以終止，惟通知期不得在首年內

之任何時間屆滿。
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概要

本公司每年就上述服務合約應付之報酬合共約為2,925,000港元。根據該等服務合約，

應付每位執行董事之報酬可由董事會酌情決定增加，惟每年之增幅不得高於 20%，且每位

執行董事有權享有酌情花紅，惟於每年付予彼等之花紅總額不得超過本集團於有關年度10%

之除稅及少數股東權益後但未計非經常及特殊項目及派付花紅前經審核綜合純利（如有）。

年薪之增幅及根據服務合約應付之花紅由董事會全權酌情決定，惟該等服務合約之各訂約

方不得在董事會就其年薪及花紅作出決定時投票或被計入法定人數之內。彼等每位並有權

於接近農曆新年時獲派付相等於一個月平均薪金之定額花紅，以及享有一切合理之實付開

支及醫療開支。此外，李先生及陳女士亦有權享有由本集團免租提供一間連傢俬之物業作

寓所，此亦為與本公司之服務合約下報酬組合之一部份。

根據目前之安排，於截至二零零三年十二月三十一日止年度已付或應付予董事之報酬

總額估計約為2,993,000港元。該筆金額不包括應付予彼等於截至二零零三年十二月三十一

日止年度之酌情花紅，而有關酌情花紅按本集團業績表現而發放。

於截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年，本集團已付及應付予董事之酬金

總額如下：

截至十二月三十一日止年度

二零零零年 二零零一年 二零零二年

千港元 千港元 千港元

袍金 － － －

其他酬金 1,723 2,603 2,832

酌情花紅 500 1,500 1,110

退休福利計劃供款 75 88 95

合計 2,298 4,191 4,037

除上述由本集團支付之酬金外，本集團向李先生及陳女士提供位於香港之兩項租賃物

業作為董事宿舍，構成彼等酬金之一部份。其中一項物業於整段往績期間均提供給該兩位

董事佔用作為寓所，另一項物業自二零零二年五月由本集團向一獨立第三方購入後提供給

該兩位董事佔用作為家庭及私人用途。
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概要

截至二零零一年十二月三十一日止年度之董事報酬有所增加，主要乃由於該年度本集

團業績表現良好（儘管本集團二零零一年之營業額減少，本集團該年度之股東應佔溢利淨

額有所增加），因而向李先生派付酌情花紅。董事確認，由於二零零一年取得良好業績之

最大功勞歸於李先生，故只有李先生獲派上述花紅。

股息

本集團各附屬公司就截至二零零二年十二月三十一日止三個年度各年宣派之股息分別

為25,000,000港元、10,000,000港元及15,000,000港元，佔股東應佔溢利分別約113.8%、40.2%

及52.6%。本集團一家附屬公司於二零零三年六月向其當時之股東宣派特別股息合共8,000,000

港元。上述股息以本集團內部資源撥付。

董事現擬於未來各財政年度之十月及六月或前後分別派付中期及末期股息。未來股息

之宣派及金額由董事酌情決定，視乎本集團之盈利、財政狀況、現金需求及可動用現金、

有關法律之規定以及所有其他相關因素而定。董事預期，派付股息將不會對本集團之資產

負債比率、債項及流動資金構成任何重大影響。


