
— 72 —

業 務

由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間及截至二零零零年十
二月三十一日止年度，本集團運用本身大部分資源(i)研發及生產貝復濟液體劑型、凍乾粉
劑型及凝膠劑和貝復舒滴眼液及凝膠劑；及(ii)研發貝復適*及貝復泰*。

集團架構

以下為本集團於緊隨配售及資本化發行完成以及債券獲全部兌換後的公司架構，以及
本集團成員公司的主要業務活動：

100%

100%

84.69%（附註4）

Zhou Ruqin

1.30%20.00%17.34%1.30%

Dynatech

1.41%

億勝控股

新加坡億勝

60%（附註2）

100%（附註1）

100%

（附註1）

56.25% 2.40%

統一

嚴名傑嚴名熾

珠海億勝
（於中國成立）

（製造及銷售藥品）

深圳億勝
（於中國成立）

（研究及開發藥品）

本公司
（於開曼群島註冊成立）

（投資控股）

Essex Bio-Investment
（於英屬處女群島註冊成立）

（投資控股）

億勝生物製藥
（於香港註冊成立）
（投資控股）

嚴重行先生

嚴氏家族

66%（附註5）

其他公眾股東

紀女士

（附註3）

附註：

1. 億勝控股及新加坡億勝均由嚴名熾擁有50%權益，嚴名傑擁有50%權益。

2. Dynatech 的其餘40%權益由一間在新加坡共和國註冊成立的公司 EDB Ventures Pte Ltd 持有。

3. 本公司的17.34%已發行股份，5.16%由嚴名熾直接持有、5.16%由嚴名傑直接持有、2.34%由嚴名海

直接持有、2.34%由嚴名㶴直接持有，而2.34%由劉慧娟直接持有。

4. 珠海億勝其餘15.31％股本權益由 PharmaCap 持有。

5. 其餘34％股本權益由中國科技開發院持有。
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業務簡介

本集團專注以重組 DNA 技術為基礎開發生物藥品。本集團的主要業務為生產及銷
售治療體表創傷和器官損傷的生物藥品及研發治療胃潰瘍及神經系統損傷及疾病的生物藥
品。本集團現有兩種已投入商業生產的生物藥品，分別為貝復濟液體劑型及凍乾粉劑型和
貝復舒滴眼液，兩者皆列作第一類生物藥品。貝復濟液體劑型及凍乾粉劑型於一九九八年
獲衛生部批准投入商業生產，專治急性及慢性體表創傷，而貝復舒滴眼液於一九九九年獲
國家藥品監督管理局批准投入商業生產，專治角膜損傷。貝復濟及貝復舒的主要活性成分
是 rb-bFGF。研究證實 bFGF 是可促進中胚層和神經外胚層衍生細胞生長的多功能細胞
因子，可改善傷口的微循環、促進再生、加速傷口修復癒合。

憑藉貝復濟和貝復舒的不同產品系列投入商業生產及得以開發，本集團現正開發兩種
新生物藥品貝復適*膠囊及貝復泰*注射劑，其主要活性成分是 rh-bFGF。此兩種生物藥品
分別治療胃潰瘍和神經系統損傷及疾病。本集團進行的臨床前研究已大致完成，而結果已
呈交國家藥品監督管理局。本集團現正按國家藥品監督管理局要求，進行貝復適*和貝復泰
*的補充臨床前研究。本集團已提出申請將此兩種生物藥品作為第一類新生物藥品進行臨床
試驗，現有待國家藥品監督管理局審批。董事預期，倘能向國家藥品監督管理局呈交滿意
的研究結果，本集團將可分別於二零零二年第三季及於二零零三年第一季獲准進行貝復適
*和貝復泰*的臨床試驗。

本集團亦向其護膚產品業客戶銷售純品 rb-bFGF。於二零零零年八月，本集團開始
研發一系列 rb-bFGF 成分的護膚產品。董事預期，本集團的護膚產品將於二零零一年第
四季或以前推出。

為擴闊本集團產品的渠道，本集團於二零零零年一月成立深圳億勝，此乃與中國科技
開發院共同成立的中外合資合營企業。由於中國科技開發院負責中國科技開發院的醫藥相
關項目的研究分支醫藥科技開發所與中國全國各地的大學、研究所及醫院有廣泛合作，因
此，董事預期本集團可藉着與中國科技開發院的策略性聯盟，將獲提供林林總總的研究項
目及其他獲發特許權機會。憑藉本身在以重組 DNA 技術為基礎開發生物藥品方面的主
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要實力，加上將本身開發的生物藥品作商業生產，董事相信，本集團有足夠能力，判別市
場潛力優厚的醫藥項目，開發生物藥品。

本集團已建立廣泛的分銷商及市場推廣代理商網絡，本集團的產品藉此可推廣及銷售
至中國17個省份、一個自治區及兩個直轄市，共逾100個城市。董事相信，將市場覆蓋範圍
擴展到中國其他地區及透過現時銷售渠道增加銷售量將會是不久將來本集團在未推出任何
新生物藥品或藥品前的主要發展方向。

本集團的目標，是在專用於治療體表創傷、器官損傷及神經系統損傷及疾病的生物藥
品及其他藥品方面，躋身全球具領導地位的開發商及分銷商之一。

研究與開發

自主研究與開發

以重組 DNA 技術為基礎研發生物藥品所涉及的基本工序和技術包括基因鑑別、分
離、複製、工程菌構建、發酵、目標蛋白分離、純化及檢測。整個過程均在本集團設於珠
海設備完善的研究中心進行。

本集團的研發隊伍有21名人員，由本集團的高級管理層領導。每名人員均擁有醫學、
生化、醫藥及／或基因工程資格。本集團的研究與開發集中於以下三個主要範疇：

基礎研究 — 研發重組 DNA 的整個過程，及為本集團提供多種鑑別前的細胞因
子，供日後進行臨床前研究及臨床試驗之用；

臨床前研究 — 統籌、監察及分析由本集團及委聘的臨床前研究機構所做的臨床
前研究的結果；

臨床試驗 — 統籌、監察和分析負責為本集團產品進行臨床試驗的多間國家藥品
監督管理局認可的醫院所做的臨床試驗的結果。

於一九九九年十二月三十一日及二零零零年十二月三十一日，本集團於資產負債表撥
充資本的研究及開發成本分別約達人民幣3,700,000元（約相等於3,480,000港元）及人民幣
4,580,000元（約相等於4,310,000港元）。該等日期相對的攤銷後已減值分別約為人民幣
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2,950,000元（約相等於2,780,000港元）及人民幣3,300,000元（約相等於3,110,000港元）。該等
開支主要為實驗室測試成本、技術人員酬金、顧問費用、原材料及本集團研發生物藥品如
貝復濟及貝復舒的凝膠劑、貝復適*及貝復泰*等所產生的其他直接開支。本集團的會計政
策是繼續將產生的研究開支撇銷以及在可合理確保開支將可收回的情況下將若干特定項目
產生的開發費用撥充資本，以及在五年內（相關產品預期售出的期間，由銷售起計）按直線
法將開支撇銷。董事認為政策能提供公平的估計，可將本集團生產生物藥品預期產生的未
來收入與其有關成本配合。其他開發費用於產生時撇銷。

於一九九六年，珠海億勝獲國家科學技術部中國生物工程開發中心（前稱國家科學技術
委員會中國生物工程開發中心）委任為「國家『九五』重點攻關項目」一項主要科技項目的研究
單位，負責研究重組人神經營養因子。在研究的重組人神經營養因子中，rh-bFGF 應用
於開發貝復適*和貝復泰*兩種第一類生物藥品。

深圳億勝

為抓緊細胞因子的市場潛力，本集團擬維繫與中國多間大學、研究所、醫院及其他技
術夥伴組成的技術聯盟，並尋求更多類似機會。董事相信，除了技術及臨床試驗的支援
外，該等聯盟使本集團有機會接觸日新月異的科技及前景光明的研究項目，以補足本集團
的核心開發計劃。於二零零零年一月與中國科技開發院共同成立深圳億勝，正代表往這方
向邁進一大步。中國科技開發院乃國家支持的研究機構，中國科技開發院的醫藥項目研究
分支醫藥科技開發所擁有判別、挑選和評估醫藥研究項目的經驗。董事相信本集團將可透
過與深圳億勝締結的策略性聯盟，接觸到林林總總的研究項目及其他獲發牌照機會。深圳
億勝現正繼續並會於日後不斷地開拓有參與及投資市場潛力的新藥品。於最後實際可行日
期，除本招股章程附錄四「有關本公司的進一步資料」一節所披露者外，並無已訂立任何有
關收購任何新項目的協議。憑藉本身以重組 DNA 技術為基礎開發生物藥品方面的主要
實力，董事相信，本集團有足夠能力，判別和開發與其產品開發方向（即集中於治療體表創
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傷、器官損傷及神經系統損傷及疾病的製藥項目）一致的生物醫藥項目。董事亦相信，憑藉
其在醫藥產品方面開發及營銷的經驗，本集團可縮短產品開發週期及縮短新產品推出市面
的時間。

產品開發

下圖顯示本集團於最後實際可行日期產品開發的四個方向：

自主開發的現有產品
由本集團所引動已大致完成臨床前
研究及有待批准進行臨床試驗的

自行開發產品

共同開發的持續研究項目 現正進行基礎研究的
自行研究項目

rb-bFGF rh-bFGF

胞環止血顆
粒劑*

龍新滴眼液* 奧芬琦*

rb-bFGF

重組人神經營養因子

rh-GDNF

貝復濟
液體及凍乾粉劑型

貝復舒
滴眼液

其他以化學物為主要成份的生物藥品
以及中藥產品

貝復適*

膠囊
貝復泰*

注射劑
貝復舒
凝膠劑

貝復濟
凝膠劑

口瘡寧含片* 腸寧凝膠*

貝復濟 — 本集團首項以 rb-bFGF 為主要成分自主開發的第一類生物藥品，專治體
表創傷。目前已推出市面的產品有兩種劑型：液體及凍乾粉。由本集團進行貝復濟凝膠劑
的臨床前研究已大致完成，本集團已向國家藥品監督管理局申請批准開始進行該產品的臨
床試驗。

貝復舒 — 本集團第二項以 rb-bFGF 為主要成分自主開發的第一類生物藥品，專治
角膜損傷。目前已推出市面的產品乃滴眼液劑型。貝復舒凝膠劑的臨床前研究已大致完
成，本集團已向國家藥品監督管理局申請批准開始進行該產品的臨床試驗。

貝復適＊ — 本集團以 rh-bFGF 為主要成分自主開發的生物藥品，專治胃潰瘍，擬使
用膠囊劑型。本集團對該產品進行的臨床前研究已大致完成，本集團已向國家藥品監督管
理局申請批准將該產品列為第一類生物藥品進行臨床試驗，現正按國家藥品監督管理局的
要求進行補充臨床前研究。

貝復泰＊ — 本集團以 rh-bFGF 為主要成分自主開發的生物藥品，專治神經系統損傷
及疾病，擬使用注射劑劑型。本集團對該產品進行的臨床前研究已大致完成，本集團已向
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國家藥品監督管理局申請批准將該產品列為第一類生物藥品進行臨床試驗，現正按國家藥
品監督管理局的要求進行補充臨床前研究。

rh-GDNF — 現正進行基礎研究的另一種專治神經系統損傷及疾病的神經營養因子，
使用的劑型尚待決定。

奧芬琦＊ — 專治乙型肝炎的抗病毒藥品，使用的劑型尚待決定。該產品現正進行基
礎研究。

龍新滴眼液＊ — 專治結膜炎的中藥，擬使用滴眼液劑型。該產品現正進行臨床前研
究。

腸寧凝膠＊ — 專治慢性結腸炎的中藥，擬使用凝膠劑劑型。該產品現正進行臨床前
研究。

口瘡寧含片＊ — 專治黏膜創傷的中藥，擬使用藥片劑型。該產品現正進行臨床前研
究。

胞環止血顆粒劑＊ — 專治子宮創傷的中藥，擬使用顆粒劑型。該產品現正進行臨床
前研究。

本集團亦正就 rh-GDNF 的神經保護及神經再生效能進行基礎研究。rh-GDNF 及其
他神經細胞因子已在美國就神經紊亂（例如柏金遜症及早發性老人癡呆症）進行臨床試驗。
董事並無獲悉臨床試驗已達致任何最終結果。本集團將會憑藉本集團在研發生物藥品的專
業知識和經驗，繼續集中研發神經營養因子及其商業應用。
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產品

已推出市面的 bFGF 產品及純品 rb-bFGF 的銷售

下表載列由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間及截至二零
零零年十二月三十一日止年度兩種已推出市面產品以及純品 rb-bFGF 原材料的營業額分
別佔本集團總營業額的百分比：

由一九九九年二月十九日

至一九九九年 截至二零零零年

十二月三十一日止期間 十二月三十一日止年度

概約 概約 概約 概約
千港元 % 千港元 %

貝復濟
（液體劑型及凍乾粉劑型） 3,942 78 13,131 59

貝復舒
（滴眼液） 627 12 8,386 37

純品 rb-bFGF 503 10 876 4

生產

生產設施

本集團於廣東省珠海租賃的物業的總建築樓面面積約為2,232.11平方米，包括生產設
施、倉庫及輔助辦公室。該等物業的租賃年期為由一九九九年四月十五日至起至二零零九
年四月十四日止，為期10年，月租約為人民幣11,161元（約相等於10,509港元），不包括管理
費及其他公用設施收費。本集團的生產設施符合 GMP 標準，以將本集團的生物藥品投
入商業生產。國家藥品監督管理局已於二零零零年十二月四日就已投入商業生產的 rb-
bFGF 生物藥品（包括液體、滴眼液及凍乾粉劑型）的生產設施向珠海億勝授出 GMP 認
證。該認證將於二零零五年十二月四日屆滿。

目前，本集團的生產設施按設計每年可生產約360克純品 rb-bFGF，純品 rb-bFGF 其
後加工成為其他以 rb-bFGF 為主要成分的生物藥品。根據董事的經驗，生產每瓶36,000
AU、20,000 AU 及4,000 AU 貝復濟，需要100微克、60微克及10微克的 rb-bFGF。當生產
每瓶12,000 AU 貝復濟時，需要40微克 rb-bFGF。每克相等於1,000,000微克。於二零零零
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年，本集團的生產設施約以最高生產量的20%至70%運作。於二零零零年，本集團的生產根
據本集團產品的銷售額的季節性波動而調整。一般而言，夏季為本集團已推出市面產品的
銷售旺季，冬季則為淡季。

生產過程

DNA 重組 rb-bFGF 及生物藥品過程及本集團的生物藥品的生產過程圖示如下：

DNA 重組及生物藥品 rb-bFGF 過程

表達載體

b-bFGF 基因

連接

b-bFGF 表達載體
複製

細菌種子活化

宿主大腸桿菌

冷凍保存 純化 rb-bFGF

細菌種子培養b-bFGF 工程菌 發酵

純品 rb-bFGF 菌體裂解

‧ 將 b-bFGF 基因加至表達載體，再轉化宿主大腸桿菌；

‧ 將工程菌複製及分裝保存，以生產 rb-bFGF；

‧ 活化、培養、發酵、裂解及純化過程；

‧ 達至純化 rb-bFGF；及

‧ 冷卻及冷藏，以作儲存。
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貝復濟及貝復舒的生產過程

輔料

混合

水

反滲透離子交換

質量控制

貝復濟
36,000AU/瓶

貝復濟
20,000AU/瓶

貝復濟
4,000AU/瓶

貝復舒

蒸餾 注射用水 洗瓶 滅菌

純品 rb-bFGF 過濾除菌 分裝

溶解 過濾除菌

質量控制

質量控制

質量控制

真空冷凍乾燥

質量保證

（生產週期：約八天）

‧ 將適量的 bFGF 除菌，混以經除菌的液體輔料；

‧ 將液體 rb-bFGF 注入玻璃瓶（4,000AU）、塑膠噴霧瓶（36,000AU）、安瓶
（20,000AU）或滴眼瓶（12,000AU）；

‧ 分裝；

‧ 質量保證；及

‧ 包裝及加標籤。

質量控制

董事相信製藥公司生產產品時必須符合高質量的標準。因此，本集團已成立質量控制
部，以界定、制訂及施行其質量控制政策、標準、規條及實務。

為確保本集團的質量目標可有效施行，質量控制部乃由本集團的總經理直接監督。質
量控制部由兩個小組組成，分別為質量保證組及質量控制組。
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質量保證組

質量保證組的職能如下：

1. 為本集團就材料、部件、組件及產品界定及制訂質量政策、質量標準及質量接受
準則以及質量規條及實務；

2. 發展一套全面的質量指引／手冊；

3. 教導及培訓員工，讓其熟悉本集團的質量規定、標準、實務及規條；

4. 為每個生產過程設置檢定點；

5. 訂立查察計劃，以確保產品符合質量標準；

6. 設立查察計劃，維持本集團生產設施的標準；及

7. 透過分析取自上述查察計劃的質量數據及修訂並改善質量實務，檢討及改善質量
標準及生產量。

質量控制組

質量控制組的職能如下：

1. 根據接受準則進行原材料質量查察；

2. 根據產品及質量規格進行產品查察；

3. 對本集團產品進行產品可靠性及穩定性測試；

4. 對生產設施內的儀器、設備、廠房及機器進行週期預防檢查、調校與維修；

5. 編製產品質量數據並提交質量保證組，以供進一步研究和分析。分析結果將用以
改善本集團產品及生產環境的整體質量標準；及

6. 監督符合 GMP 標準。
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本集團的質量控制部有五名人員。由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三
十一日止期間及截至二零零零年十二月三十一日止年度，本集團售出的貨品概無任何重大
的退回情況。

本集團的生物藥品的有效期為由生產日期起計十二個月。本集團向分銷商及市場推廣
代理商提供的生物藥品，一般而言最少須有十個月有效期（由送貨日起計）。本集團無須在
市場收回任何過期產品。

銷售及市場推廣

董事認為，成立廣泛及有效的分銷網絡，對於維持生物藥品公司的商業生產以及收益
至為重要。由於本集團的產品為處方藥，因此，本集團的初步市場推廣目標為中國的醫院
及醫護人員。本集團的策略是在中國物色及委聘合適的分銷商及市場推廣代理商，負責在
中國的市場推廣職能及分銷活動。本集團將繼續與其分銷商及市場推廣代理商網絡緊密合
作，就其產品的療效及治療過程舉辦研討會和編撰報告。

本集團已與29個分銷商及市場推廣代理商訂立正式分銷協議。根據該等分銷協議，本
集團同意委聘有關的分銷商或市場推廣代理商擔任本集團在中國特定地區的獨家代理商。
該等分銷協議的年期一般為三至六年，載有有利於本集團的最低銷售承諾，倘於任何一年
該承諾未能履行，本集團有權提前終止該等協議。此外，本集團的分銷商及市場推廣代理
商一般不可於特定的地區分銷任何與本集團產品有所競爭的產品。本集團的分銷商乃直接
向本集團購買產品的醫藥公司及批發商。董事相信，該等分銷商將本集團的產品轉售予特
定地區的其他批發商及醫院。本集團的市場推廣代理商乃個別人士，擔任本集團代理，本
集團透過彼等將產品直接售予特定地區的醫藥公司、批發商及醫院。為了令客戶更感滿
意，本集團亦為其分銷商及市場推廣代理商提供有關產品使用的培訓課程。

在挑選分銷商時，本集團通常會考慮分銷商在特定地區的銷售網絡、彼等與醫院及醫
護人員已經建立的關係以及彼等的推廣能力。本集團與市場推廣代理商緊密合作，該等代
理商乃本集團與當地醫藥公司、醫院及醫護人員的重要溝通渠道。
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作為本集團提升分銷渠道效率的其中一項策略，本集團擬與具備醫藥知識及／或具備
銷售藥品技巧，並經挑選的市場推廣代理商訂立合營企業，設立醫藥專業推廣公司，以推
廣及銷售其生物藥品。董事相信，成立該等合營企業，不單有助本集團充份利用其市場推
廣代理商的合作網絡，亦可讓本集團更易掌握在特定地區進行本集團生物藥品的宣傳及市
場推廣活動。

本集團的分銷網絡由29個分銷商及市場推廣代理商組成，覆蓋中國17個省份、一個自
治區及兩個直轄市，共逾100個城市。以下地圖顯示本集團的分銷商及市場推廣代理商的地
域分佈。

•

銷售網絡覆蓋的省份及自治區

銷售網絡覆蓋的直轄市
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本集團的五大客戶合共約佔本集團由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三
十一日止期間及截至二零零零年十二月三十一日止年度的總營業額的39%及28%。而本集團
最大客戶約佔本集團由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間及截
至二零零零年十二月三十一日止年度的總營業額的13%及12%。董事、彼等各自的聯繫人士
或（就董事所悉）擁有本公司已發行股本（緊隨配售、資本化發行及債券全部兌換完成後及並
無計及可根據配售獲接納的股份）5%以上的股東，概無由一九九九年二月十九日起至一九
九九年十二月三十一日止期間及截至二零零零年十二月三十一日止年度，擁有本集團五大
客戶任何一位的任何權益。

本集團一般向其客戶授出30天至60天不等的信貸期。於二零零零年十二月三十一日，
應收貨款餘額約為8,100,000港元，約相等於截至二零零零年十二月三十一日止年度平均每
月銷售額的四倍。應收貨款偏高主要是由於在中國一般習慣遲付購貨債項。直至二零零一
年四月三十日（即二零零零年十二月三十一日後的120天）客戶償付的應收貨款約為4,400,000
港元。董事認為難於對分銷商及其他客戶（如醫院及醫藥公司）嚴格執行由市場推廣代理商
基於商業考慮引入的信貸期。經考慮應收貨款的償付紀錄及呆壞賬撥備水平，董事認為應
收貨款餘額是可以收回的，及會密切監察其客戶的信貸水平。由一九九九年二月十九日起
至一九九九年十二月三十一日止期間及截至二零零零年十二月三十一日止年度，本集團的
銷售大部份透過電㶅或銀行㶅票以人民幣結算。

供應生物藥品的信貸額乃由董事經參考分銷商或市場推廣代理商的銷售網絡、分銷地
點及分銷商與市場推廣代理商所承諾的最低銷售額後釐定。本集團的銷售部及會計部負責
在接到新訂單時，檢查各分銷商及市場代理商的信貸額，藉此監察信貸額。一般而言，除
非得到本公司主管銷售及市場推廣部的副經理及本公司總經理事先批准，否則，倘分銷商
及市場推廣代理商的尚未繳清款項已超過其根據分銷協議享有的信貸額，則其將不獲提供
貨品。珠海億勝的董事亦會每星期審閱分銷商及市場推廣代理商的賬目以評估是否需要調
整信貸額，及分銷模式是否需要改變。由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三
十一日止期間及截至十二月三十一日止年度，呆壞賬撥備分別為490,200港元及16,076港
元，與本集團於有關期間的營業額相比，金額並不重大。
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銷售及市場推廣部

本集團的銷售及市場推廣部分為3個小組，分別為產品市場推廣組、銷售組以及宣傳及
推廣組，向主管公司銷售及市場推廣的副總經理直接問責。

推廣人員 銷售代表 項目經理

宣傳及
推廣組

銷售組
產品

市場推廣組

副總經理 —
銷售及市場推廣

宣傳及推廣組

該小組的主要職能為塑造及推廣公司形象及產品品牌、設計產品包裝及市場推廣材料
以及統籌市場推廣活動，包括舉辦研討會、展覽會，及本集團其他的公司職能。於最後實
際可行日期，宣傳及推廣組有9名推廣人員。

銷售組

該小組的主要職能為在中國多個地區物色及招攬分銷商及市場推廣代理商，以分銷本
集團產品，以及與高級管理層制訂銷售策略。銷售代表亦與本集團的分銷商及市場推廣代
理商緊密合作，籌辦為醫院及醫護人員而設的推廣活動及研討會。於最後實際可行日期，
銷售組有57名銷售代表。

產品市場推廣組

產品市場推廣組的主要職能為進行市場研究、收集市場情報、計劃產品推出方法、管
理產品開發、延聘專家評檢本集團產品、安排出版醫學及相關期刊，以及為醫護人員、醫
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院、分銷商及市場推廣代理商計劃及籌辦研討會及專業培訓。於最後實際可行日期，產品
市場推廣組有三名項目經理。

採購及存貨

原材料

生產以 bFGF 為主要成分的生物藥品時，主要採用八種主要原材料，分別為胰蛋白月東、
酵母提取物、異丙基硫代半乳糖 、人血白蛋白、甘露醇、磷酸氫二鉀、磷酸二氫鉀及氯
化鈉。由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間，原材料成本約佔
本集團銷售成本總額的4.32%，而於截至二零零零年十二月三十一日止年度則約為4.22%。

根據本集團的政策，本集團並不單單依賴一個供應商，以免原材料供應出現中斷或短
缺。原材料價格在近年已有所降低。鑑於所需的原材料在中國供應充足，董事相信本集團
不需要與供應商訂立任何供應合約。

由於本集團的原材料都是採購自中國的供應商，故購買原材料全部均以人民幣結算，
並且大多以未清賬戶方式結賬。本集團從供應商一般可獲三十天的信貸期。支付予地區的
供應商的款項全部均以銀行支票、電㶅及現金償付。本集團的五個最大供應商由一九九九
年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間及截至二零零零年十二月三十一日止
年度，分別約佔本集團總採購額的73%及60%，而最大供應商於該兩段期間則分別約佔本集
團總採購額的38%及23%。

據董事所悉，由一九九九年二月十九日起至一九九九年十二月三十一日止期間及截至
二零零零年十二月三十一日止年度，董事、彼等各自的聯繫人士或擁有本公司已發行股本
5%以上（緊隨配售、資本化發行及債券兌換完成後及並無計及根據配售可能獲接納的股份）
的股東概無於本集團五個最大供應商任何一方擁有任何權益。

存貨

儘管本集團於中國市場可輕易取得原材料，然而本集團仍對其原材料採取謹慎的存貨
控制政策，以確保本集團具足夠的存貨量以維持本集團的生產。本集團一般將原材料份量
保持在足夠一個月生產需求的水平。
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產品責任

由於在中國並無法例規定生產及分銷藥品須購買產品責任保險，故本集團目前並無購
買任何產品責任保險。於本招股章程刊發當日，本集團並無接獲第三方就使用本集團生物
藥品而提出的任何重大申索。

可能產生的副作用

對於 bFGF 副作用的實驗研究主要與局部用藥可能因 bFGF 的濃度而產生的異常細
胞轉化 bFGF 毒性有關。董事相信 bFGF 可能產生的副作用與其使用方法、用藥時間長
短及劑量有密切的關係。中國有關當局規定本集團已在市面推出而以 rb-bFGF 為主要成
分的生物藥品所須進行的臨床試驗經已在該等第一類生物藥品獲准投入商業生產前獲得通
過。此外，該等生物藥品乃處方藥品，通常在醫護人員的指導下使用。因此，董事亦相信
在醫護人員的正確指導下，使用該等生物藥品所產生的副作用能減至最低。

於一九九九年二月十九日至一九九九年十二月三十一日及截至二零零零年十二月三十
一日止年度，董事概無接獲分銷商或市場推廣代理商任何報告指出使用貝復濟及貝復舒產
生副作用。

定價政策

根據中國現行法例，生物藥品及其他藥品的價格受價格控制所限。本集團根據貝復濟
液體劑型及凍乾粉劑型及貝復舒滴眼液的生產成本，向有關價格控制管理機關呈交其擬訂
定的售價，以待審批。倘生產成本及／或市場環境出現變動，本集團可申請調整售價。本
集團將須根據有關價格控制規例訂定其生物藥品或藥品的價格。

本集團現時已推出市面的生物藥品貝復濟液體劑型及凍乾粉劑型以及貝復舒滴眼液已
分別於一九九八年二月及一九九九年五月獲批准進行商業生產。根據中國現行法例，貝復
濟液體劑型及凍乾粉劑型以及貝復舒滴眼液的售價必須獲中國有關價格控制管理機關事先
批准。
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知識產權權利

本集團已在中國註冊若干商標。請參閱本招股章程附錄四「關於本集團業務的進一步資
料」一段「本集團的知識產權權利」一分段。

競爭

本集團目前所生產的貝復濟液體劑型及凍乾粉劑型及貝復舒滴眼液均列為第一類生
物藥品，並仍處於各自的行政保護期，董事認為本集團在中國的產品並無任何直接競
爭；董事並無獲悉中國市場有任何與貝復濟和貝復舒療效相近並已推出市場的藥品。

貝復舒和貝復濟的行政保護將分別於二零零二年五月及二零零四年一月屆滿。隨著中
國加入世貿組織，董事認為進口藥品將帶來更激烈的競爭。董事認為，憑藉其已經建立的
分銷網絡、與研究所及醫院的合作關係以及其產品在市場上的認受性，本集團擁有足夠實
力與本地及進口的產品競爭。

債券

獨立第三方嚴重行先生以認購價2,500,000港元獲發行第一債券。億勝生物製藥有權在
接獲創業板上市委員會原則上批准股份在創業板上市後十六個營業日內，要求嚴重行先生
將第一債券的全部或任何部份（500,000港元或其倍數）尚未償還本金額兌換為股份。第一債
券的主要條款載於本招股章程附錄四第8段。

Dynatech 以認購價2,500,000港元獲發行第二債券。億勝生物製藥有權在接獲創業板
上市委員會原則上批准股份在創業板上市後二十個營業日內，要求 Dynatech 將第二債券
的全部或任何部份（500,000港元或其倍數）尚未償還本金額兌換為股份。第二債券的主要條
款載於本招股章程附錄四第8段。

假設債券需要在二零零一年六月三十日或之前作出兌換，適用於第一債券及第二債券
的兌換價將為0.375港元。

獨立第三方統一以認購價4,309,200港元獲發行第三債券。億勝生物製藥有權在本公司
股東通過書面決議案，批准發行及配發於兌換時將予發行的股份後七個營業日內，要求統
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業 務

一將第三債券的全部或任何部份尚未償還本金額以配售價70%的兌換價兌換為股份。第三
債券的主要條款載於本招股章程附錄四第8段。

務請注意，根據創業板上市規則第11.23(1)條的規定，在任何時候，公眾人士必須最少
持有本公司股份20%。因兌換第一債券及第三債券而將予發行的股份，就此而言將列作公
眾持股量。同時務請注意，根據創業板上市規則第17.29條的規定，於上市日期起計首六個
月內，本公司不得進一步發行或訂立任何協議協定發行可兌換為本公司股本證券的股份或
證券。


